
 

融资千万美元 安居客逆势发力 

 

2008 年 12 月 11 日，北京——专业找房网站安居客 10 日在北京宣布，已经获得来自知名投

资机构经纬创投 1000 万美元的第二轮投资。安居客表示，这笔投资将用于安居客更大规模

的市场拓展及布局，以及研发更好的产品来满足找房用户的更多需求。在全球经济形势日益

严峻的大环境下，安居客的逆势融资无疑给低迷的房产中介市场带来了一抹亮色。 

据了解，随着我国房地产市场的发展，房产经纪人数量也呈迅猛上升趋势。截止到 2007 年

底，北京市房产经纪持证人员已经突破 6 万余人，执业人员近 2.5 万人，上海市房产经纪从

业人员则超过 6 万人。然而由于全球经济的不景气，房产中介市场也遭到影响。如何解决市

场不景气情况下巨大的成本消耗，这是众多房产中介企业和经纪人渴望找到的答案。      

另一方面，相对落后的找房方式，让大多数想要找房的人群感到疲于奔命、决策困难、劳心

劳力。由于获取信息的渠道落后，市场上庞大的房源供给和信息量与找房者所能掌握的信息

的极端不对称，进而使买房租房的过程异常复杂，整个行业的效率也相对低下。如何改变这

一局面，让找房成为一件轻松的事情，让房产交易的效率提高，成本下降，也成为整个行业

和社会所关注的焦点之一。 

与以往以提供房产资讯为主的房地产门户不同，2007 年 4 月正式上线的安居客努力成为一

个为找房者提供最佳网上找房体验，为房产中介行业提供一个低成本高效的渠道，为房产经

纪人创造一个更精准有效的营销渠道的大平台。基于该思路，安居客除了为购房者提供更新

更真实的房源，以及各种诸如"轨道找房"之类的主题性数据库找房服务，并通过地图等方式

更直观、方便、快捷地帮助用户找房外，由经过安居客诚信机制确保的诚信和专业的经纪人

为购房者提供一对一服务更成为了安居客的一大重要特色: 在安居客上注册的经纪人，全部

经过网站运营人员的严格认证，并且根据服务专业度、诚信度、成交记录和用户口碑等综合

指标，形成独特的钻级和星级评级体系，让用户很方便的了解经纪人的诚信、专业度。安居

客有一条铁规矩："被用户投诉发布虚假房源的经纪人被查实后一旦上黑名单永远不再合作"。

因为有了严格的管理和成熟的运营保证，每位经纪人都努力在自己的安居客网店提供更有时

效、更精准的房源介绍，并且采用包括小区图、室内图和房型图在内的各种第一手房源图像

资料，从而给用户提供一个最佳的找房体验。 

截至目前，安居客网站已经拥有上海、北京、广州、深圳这四个站点，同时最新启动了成都、

南京、杭州、苏州市场，并计划在 2009 年覆盖 20 个房地产最发达城市。 海量的真实有效

房源、诚信专业的经纪人服务，以及智能化搜索，让安居客迅速成为国内找房网站的翘楚。

在艾瑞咨询公司提供的国内房产网站排名中，安居客仅次于搜房、焦点和新浪房产三家门户



平台，而在专业找房网站中，名列第一；在最早开通的上海市场，平均每 6 套成交的二手房

就有 1 套是通过安居客渠道销售出去的。 

目前，在安居客注册的正式经纪人会员就已有近 2 万人，发布租售房源 50 万套，日均独立

找房用户达到 20 万人，日均页面访问量超过 200 万，成为首屈一指的网上找房平台。 “我

们安居客人的最大理想就是让全天下想找房的人都享受到‘最佳找房体验’”，安居客创始人兼

CEO 梁伟平如是说。此次获得 1000 万美元的注资，使安居客能够更加游刃有余地进行网上

找房市场的战略布局。有业内专家认为，相比于那些在寒冬期捂紧腰包的传统房产网站，手

握充裕现金流的安居客无疑更加从容。在市场低谷期的逆势发力，将最终帮助安居客构建一

个更强大的专业网上找房平台，从而实现在网络购房大趋势下的提前胜出。 
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